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Titeln pa boken lat jattespannande med tanke pa nagra andra bocker jag last pa
senare tid*, flera av dem mycket kritiska till det kapitalistiska systemet med
bankernas skapande av pengar “ur luft” samt bankernas giriga utnyttjande av
bankkundernas bristande kunskaper. Arnback och Pavitt &r kritiska till
bankernas utnyttjande av bankkunderna och vill dtgarda kunskapsbristerna hos
dem. Manga recensenter som presenterats pa bland annat baksidan dste lovord
over boken.

Mitt problem med boken var att den véander sig till manniskor som har
pengar och som vill veta hur man bast placerar dessa, eller som Knut Ramel
skriver: "En mycket intressant bok som dr en effektiv hjdlp till den som vill se
over sina besparingar.” Har man inga namnvarda besparingar sa har man inte sa
mycket att lara av boken. Mina besparingar gick at till ”handpenningen” pa vart
nya hus och efter att ha last boken kénner jag att det &r ett tryggare stalle att
placera pengar pa an i vardepapper.

Boken &r dock mycket trevligt och pedagogiskt skriven. Den ar pa 158
sidor varav 7 sidor referenser till bland annat vetenskaplig litteratur. Halva
boken bestar av det forfattarna kallar Tekniska noter. De omfattar definitioner
och beskrivningar av méngder av fackuttryck, exempelvis Stock picking, d.v.s.
att pricka réatt aktie, Ekonomisk analys, Finansiell plan, Aktier och obligationer,
Varfor stadsobligationer &r den sakraste placeringen, Stadsobligationer och
inflation och manga, manga fler. De var intressanta att fa en inblick i och boken
blir ddrmed en anvéndbar uppslagsbok for den okunnige.

Forfattarnas syfte
Arnbéck och Pavitt vill “presentera ett alternativt sditt att forhalla sig till
finanssektorn, en metod som bygger pa att man betraktar den med ’kritisk

! Ellen Hodgson Brown ”Bankerna och skuldnditet”, Andreas Cervenka "Vad dr pengar? — Allt du velat veta om
vdrldsekonomin men inte vagat fraga om”, Joel Dahlberg ”Bankbluffen — Sd blir du bldst pd dina pengar”,
Asa Brandberg, “Pengar pd planetens villkor” med mera.
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medvetenhet’”. Denna metod kallas ”passiv forvaltning”, vilket enligt
forfattarna ar en metod som innebdr att man kan skota sina investeringar i lugn
och ro” och samtidigt fa en “utmarkt avkastning”. Forfattarna menar att cirka 15
procent av vérldens formdgenheter forvaltas enligt den processen.

Pengar och stress
Det ar inte bara vi som &r utan férmdgenhet som kan kénna oro och stress. Jag
glommer aldrig den period nar jag levde som ensam smabarnsmamma pa
mycket dalig I6n. Hur jag somnade med oro i magen och vaknade med oro i
magen for hur vi skulle klara oss. Den oron kan jag fortfarande kénna trots att
det &r lange sedan. Men dven rika som investerar sina pengar kanner oro och
stress enligt forfattarna. Kallan till oron ar “det satt pengarna forvaltas pa”’
enligt forskning som forfattarna refererar till. De menar att det egentligen inte ar
pengarna, siffrorna i sig som gor investerarna oroliga, utan “det som siffrorna
representerar i form av forlorade inkbpsmojligheter. ”

Bankerna ar intresserade av att manniskor investerar i olika vardepapper.
Det ar det bankerna tjanar mest pengar pa. De framstéller sig som kundernas
vanner och att forslag till investeringar sker i kundens intressen, men, séger
forfattarna “Som investerare maste du kallt rékna med att bankmannen séatter
sin arbetsgivares intressen fore dina. ” En viktig regel som forfattarna
rekommenderar ar att man bara ska investera i de finansiella instrument som
man sjalv begriper. De namner den intressanta Madoff-affaren som exempel.
Det &r en helt otrolig historia.” Bernard Madoff blev en mycket framgéngsrik
affarsman pa sina logner. Han blev avsl6jad och domdes till 150 ars fangelse.
Forfattarna konstaterar att om man som investerare hade forstatt sa skulle
bedragerierna aldrig ha kunnat fungera. Det galler alltsa att inte lita pa
bankernas forsaljare, “radgivare”.

Hur fungerar det?

Forfattarna beskriver pa ett mycket pedagogiskt satt hur marknaden fungerar och
hur finansanalytikerna arbetar. De ska forsoka forutse vad som hander och
darmed kunna ge rad. Men det &r inte latt att forutse oljekriser, naturkatastrofer
eller andra stora skeenden. Vi minns till exempel hur Monica Lewinsky-affaren
i Vita huset, en intim forbindelse mellan tva vuxna fick Dow Jones-kurvan att
hicka till ” skriver forfattarna. Visst minns jag ’Lewinsky-affaren”, men jag har
ingen aning om att den paverkade borsen. Och blev naturligtvis nyfiken pa
varfor och hur, men det ligger utanfor forfattarnas syfte att berétta den historien.
Jag far Googla.® Forfattarna konstaterar att:

2 http://sv.wikipedia.org/wiki/Bernard_Madoff

% Jag Googlade. Det verkar ha handlat om oron for hur det skulle ga for Clintons fortsatta méjligheter att vara
president. "Dow Jones-index backade under torsdagen med 3,2 procent, bland annat efter oro for hur den
pagaende Lewinsky-affaren paverkar Bill Clintons framtida stallning som USA:s president ”, skriver TT.
http://wwwc.aftonbladet.se/nyheter/9809/11/telegram/inrikes67.html med rubriken “Clinton oroar vérldens
borser”. Josses, séger jag bara.



http://sv.wikipedia.org/wiki/Bernard_Madoff
http://wwwc.aftonbladet.se/nyheter/9809/11/telegram/inrikes67.html

e Ingen kan forutse framtiden
e Ingen kan heller forutse framtiden pa finansmarknaden

Den schizofrena banken

Det ar rubriken pa ett kapitel dar Arnbéack och Pavitt beskriver bankens tva
funktioner, banken som kassaskap och banken som distributér. Banken som
kassaskap ar den bild de flesta av oss har och nog vill ha av banken. Ett stalle
som tar hand om vara pengar, skoter inséttningar och utbetalningar och fixar
betalkorten. De som skoter dessa verksamheter har vanliga l6ner.

Banken som distributor handlar om den del av bankens verksamhet som
innebar “att uppfinna och sélja finansiella instrument ”. Det &r den verksamhet
som bankerna tjanar enorma pengar pa. Det handlar om att locka kunderna att
kopa de senaste produkterna. “"Tricket gar ut pa att forsoka fa kopet av
produkterna att framsta som en god affar ”.

Den andra aktiviteten innebar att ge kunderna rad. Forfattarna menar att
denna verksamhet vilar pa “aggressiv marknadsforing”. Bankernas braskande
kampanjer hindrar kunderna fran att tanka sjalva och tanka kritiskt, menar
forfattarna. Det ar sallan som kundernas personliga 6nskemal och behov ligger
till grund for forsaljningen. Drivkraften ar provisionssystemet. Radgivaren far
arvode for alla transaktioner och insatser som gors. “Ju skickligare ’radgivaren
ar pa att locka kunden att kdpa och salja, desto fler transaktioner far banken
utfora och desto mer tjanar bade banken och bankmannen. ” Nar jag laser boken
forstar jag varfor min expartner var sa besviken pa banken. Hans férmogenhet
krympte och han férstod inte varfor. Forfattarna avslutar detta kapitel med
orden:

b

”Det &r naturligtvis praktiskt och rent av nddvandigt att utnyttja bankerna som
kassaskap. Men maste vi verkligen lata bankmannen ha hand om nyckeln?”

Transaktionsarvode

Jag blir inte sa dar véldigt latt riktigt arg, men néar jag laser om att kunder som
investerar sina pengar maste betala bankmannen for alla transaktioner som gors
oavsett om de innebér vinst eller forlust, sa blir jag till och med férbannad.

”For en bankman ar den sdmsta kunden en som végrar flytta runt sitt kapital och byta
placeringar. Om hans kunder aldrig ville sélja sina aktier skulle forvaltaren inte tjana
mer &n en vanlig butiksanstalld.”

Det finns fyra typer av avgifter:
1) Forvaltningsavgifter som &r begripliga och synliga
2) Transaktionsavgifter som ar kanda men vars storlek inte framgar

3) ’Kick-back” som &ar osynliga avgifter. Forfattarna kallar dem ’de 16mskaste”.
Forfattarna gor en liknelse for att vi ska forstd: “Om samma system hade funnits
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inom lakemedelsbranschen skulle lakarna fa provision av lakemedelsbolagen pa
de mediciner de skriver ut, en provision som dessutom ar tre ganger hogre an
lakararvodet du betalar .

4) Prestationsbaserade avgifter, bonusar. De &r k&nda men verkar mot kundens
intressen.

Forfattarna berattar ingadende om dessa olika avgifter, varfér de finns och hur de
fungerar. Och att de gor de bankman som sysslar med detta rika.

Investeringar bygger pa prognoser
Och prognoser &r spekulation i framtiden. Aktiv och passiv forvaltning
symboliserar forfattarna med berattelsen om Haren och Skdldpaddan. Haren
skulle kunna vinna 6ver Skdldpaddan om han inte blev fartblind och var
hogmodig. Han sysslar darfor med allt annat &n sjalva loppet. Skoldpaddan
daremot koncentrerar sig pa loppet och tar ett steg i taget pa vagen mot malet.
Forfattarna, som forordar passiv forvaltning, menar att skéldpaddans
systematiska talamod innebdr att han vinner loppet. Den passive investeraren
inser att han inte kan styra eller forutsaga marknaden, istallet &gnar han sig at de
variabler han kan paverka. Om man inte har rad att forlora sitt kapitel
rekommenderar forfattarna att man beter sig som en skdldpadda.

Forfattarna anvander de sista kapitlen i boken till att mera konkret beskriva
hur passiv forvaltning gar till och ger féljande rad:

’Hadanefter ska du anvanda banken som ett *kassaskap’ dar du forvarar dina tillgangar.
Du ska daremot inte dverlata pa bankmannen att i ditt stalle valja de produkter som du
investerar pengar i. De besluten ska du fatta sjalv och de far inte paverkas av en
mellanhand som ser till sina egna intressens bésta.”

Sa mitt avslutande rad ar: Om du har slantar 6ver som du vill géra nat annat med
an spara i “kassaskapet”, kop boken, lar och ta stallning sjalv. Jag kommer att
skanka denna bok till min bror som har stérre nytta av den &n jag har.

HISTORIEN

DIN BANKMAN
INTE VILL BERATTA




